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IFRS fáza II pre poisťovne naberá na obrátkach

Projekt IASB (International Accounting Standard Board - Komisia) týkajúci sa poistných zmlúv a poisťovní zaznamenal v poslednom období výrazný posun. Je veľmi pravdepodobné, že cieľ stanovený pre II. fázu projektu, teda prijatie nového IFRS štandardu v priebehu roka 2009, ktorý by nahradil dočasné znenie IFRS 4 (I. fáza), bude možné dosiahnuť i napriek mnohým doterajším prekážkam. 

Do januára 2007 preskúmala IASB viaceré spôsoby oceňovania a posúdila rôzne účtovné varianty účtovníctva poisťovní, konzultovala a konzultuje ich s odborníkmi v poisťovníctve, finančníctve ako aj so špecialistami  vytvorenej Pracovnej skupiny v poisťovníctve pri IASB. Výsledkom by malo byť zhodnotenie jednotlivých možností a posúdenie ich aplikácie v praxi, čo bude podkladom na vypracovanie dokumentu – podrobnej správy (Discussion paper). Takto sformalizovaný dokument bude následne sprístupnený na pripomienkovanie od všetkých zainteresovaných strán. Predpokladaný termín vydania je máj 2007. 

Počas tohto procesu si Komisia uvedomila, že riešenie špecifík poisťovníctva by mohlo posunúť účtovníctvo do zatiaľ neprebádaných oblastí. Nové koncepcie vyvinuté pre riešenie účtovníctva v poisťovníctve sa netýkajú len samotného poisťovníctva, ale sú prínosom aj pre ďalšie paralelné projekty IFRS, ako je napríklad moment účtovania výnosov, klasifikácia položiek medzi záväzkami a vlastným imaním, finančné nástroje a oceňovanie reálnou hodnotou. 

Tohtoročná publikácia prezentujúca preferencie účtovania v poisťovníctve je dôkazom toho, že projekt naberá na obrátkach.  Publikáciu vydalo Európske CFO fórum (www.cfoforum.nl), Medzinárodná asociácia pre dohľad nad poisťovníctvom (IAIS-www.iais web.org) a Skupina severoamerických poisťovní (GNAIE – www.gnaie.net). GNAIE vypracovala osobitné návrhy pre životné a neživotné poistenie. V oblasti životného poistenia sa na vypracovaní podieľali aj štyri najväčšie japonské poisťovne. 

V tomto článku prinášame súhrn predbežných rozhodnutí IASB, ktoré budú súčasťou Discussion paper a zároveň poukazujeme na odlišnosti návrhov Európskeho CFO fóra a ostatných zainteresovaných strán. 

Proces prijímania IFRS štandardov umožňuje po vydaní Discussion paper pripomienkovanie tohto pracovného materiálu a predstavuje vynikajúcu možnosť pre konštruktívny dialóg a prípadnú dohodu o riešení niektorých otvorených otázok. 

Niektoré kritické témy v materiáli, napr. ako eliminovať rozdiely medzi II. Fázou projektu Poistné zmluvy a IAS 39, účtovanie o výnosoch z poistenia a prezentácia a účtovanie investičného životného poistenia – unit linked zostanú stále otvorené na pripomienkovanie všetkých zainteresovaných strán. 

Ako prioritu projektu vidí Komisia zbližovanie s ostatnými štandardmi. Preto vstúpila do diskusií s Komisiou pre štandardy finančného výkazníctva USA (FASB), s ktorou rokuje o možnosti vypracovania spoločného štandardu pre poisťovníctvo zodpovedajúceho  požiadavkám účtovného modelu pre poistné zmluvy podľa IFRS a US GAAP. Očakáva sa, že FASB  vydá podobný materiál vo forme Discussion paper, ktorý bude obsahovať aj pracovný materiál IASB. 

Oblasti riešené Komisiou v rámci  II. fázy projektu Poistné zmluvy:   

Definícia poistnej zmluvy

V II. fáze projektu sa ponechá definícia poistnej zmluvy založená na prevode významného poistného rizika tak ako je uvedená v IFRS 4.

Odhad budúcich peňažných tokov z poistného a právo obnovenia a zrušenia poistnej zmluvy 
Komisia súhlasí s tým, že určité peňažné toky z poistného by sa mali vykazovať aj v prípade, že spoločnosť ich nemôže vymáhať. Toto rozhodnutie vychádza zo skutočnosti, že samotná poistná zmluva je zdrojom, ktorý poistiteľ kontroluje neobmedzene  (napríklad, môže ju predať). Ak zmluva garantuje krytie rizika za rovnakú sumu počas určitého obdobia, má poistenec záujem udržať si to, čo IASB definuje ako právo na „garantované poistenie“. 

Podobným uvažovaním IASB rozhodla, že momentálny spôsob stanovovania peňažných tokov by mal zahŕňať nielen odhad budúcich peňažných tokov z poistného/poistného plnenia, ale aj odhad výšky poistného potrebného na udržania garantovaného poistenia aj v prípade, že poistenec prestane platiť poistné. Významným dopadom tohto rozhodnutia bude, že zhrnutie  budúceho poistného do peňažných tokov môže mať za následok, že zaúčtované sumy budú nižšie ako zmluvná odkupná hodnota (tzv. Deposit floor).

Všetky tri spomenuté skupiny (CFO forum, IAIS a GNAIE), ktoré publikovali svoje názory v lete 2006, sa priklonili k zohľadneniu budúceho poistného do odhadu budúcich peňažných tokov. 

Riziková marža

Ďalšou oblasťou riešenou v Discussion paper je riziková marža/rozpätie, ktoré odráža neistotu spočívajúcu v odhadovaných budúcich peňažných tokov. Diskusia o tom, akým spôsobom oceňovať túto maržu sa zúžila na dve alternatívy: jedna vychádza z ceny, ktorú by poistiteľ požadoval od poistenca za prevzatie tejto neistoty (vstupná hodnota) a druhá je založená na cene, ktorú by poistiteľ zaplatil v prípade postúpenia rizika na inú stranu (výstupná hodnota). 

Komisia len tesným počtom hlasov odsúhlasila aplikovanie druhej alternatívy, t.j. modelu poisťovňa – poisťovňa.  V Discussion paper bude však predložená aj alternatíva poisťovňa- klient, pretože táto alternatíva bola podporená významnou menšinou členov IASB.

Horeuvedené rozhodnutie o rizikovej marži ma zároveň dopad aj na ostatné povinnosti často zahrňované do poistenej zmluvy (napr. povinnosť zákazníckeho servisu) a Komisia rozhodla, že poistiteľ by mal oceňovať tieto dve marže osobitne a explicitne. Okrem toho Komisia rozhodla, že marža sa bude stanovovať s ohľadom na spravované portfólio zmlúv s podobným poistným rizikom (portfolio basis) a nie na báze jednotlivých zmlúv (contract by contract basis).

V skratke: prístup založený na výstupnej hodnote predstavuje ocenenie záväzkov na základe sumy, ktorú by potenciálny kupujúci požadoval pri prevzatí práv a povinností z portfólia spoločne spravovaných zmlúv s podobným poistným rizikom. IASB nechce pri stanovení rizikovej marže uprednostňovať niektorú z diskutovaných metód. Je veľmi pravdepodobné, že v praxi bude spôsob stanovovania rizikovej marže založený buď na báze „percentilu“ alebo „kapitálových nákladov“, pričom obe možnosti sú viac menej v súlade s alternatívami použitými v projekte Solventnosť II. 

Náklady na obstaranie poistných zmlúv

Podľa Komisie by sa mali tieto náklady zahrnúť do výkazu ziskov a strát, v čase kedy vzniknú a že vlastne nezohrávajú žiadnu priamu či nepriamu úlohu pri stanovení vstupnej alebo výstupnej hodnoty poistnej zmluvy. Môžu mať však mať nepriamy vplyv na stanovovanie odhadu ceny, ktorú by bol potenciálny kupujúci ochotný prijať (alebo zaplatiť) za zmluvné práva a povinnosti poistiteľa vrátane budúceho poistného, na základe princípu garantovaného poistenia. 

Straty a zisky„ prvého dňa“ (Day 1 gains and losses)

Ak sa používa výstupná hodnota a teda model „poisťovňa – poisťovňa“ výsledná účtovná hodnota sa môže líšiť od výšky poistného prijatého od poistenca zníženého o príslušnú obstarávaciu cenu. V prípade, že takýto rozdiel vznikne, zaúčtuje poisťovňa stratu alebo zisk tzv. „ prvého dňa“. Tento zisk/ strata odráža skutočnosť, že neexistuje prepojenie medzi vstupnou cenou a hypotetickou výstupnou hodnotou. Po „ prvom dni“ poisťovňa vykáže zisk až v momente keď sa zbaví poistného rizika, ktoré prijala. Tento spôsob ocenenia bude ale vyžadovať ku každému súvahovému dňu prehodnocovanie výstupnej ceny.

V prípade modelu „poisťovňa-klient“ (prístup vstupnej hodnoty) môže poistiteľ vykázať stratu prvého dňa (liability adequacy losses), zvýši si však zároveň rizikovú maržu v poistnom záväzku, aby sa eliminoval čistý zisk prvého dňa za súčasného okamžitého odpísania obstarávacích nákladov na poistné zmluvy.  

Názory špecialistov na spôsob oceňovania

Podľa IAIS je prístup založený na výstupnej hodnote vhodnejšou formou ocenenia, pretože zohľadňuje aj významnú rizikovú maržu. Súhlasí aj s predbežným rozhodnutím IASB v prípade účtovania obstarávacích nákladov na poistné zmluvy.

Špecialisti nenamietajú proti tomu, že by mohla vzniknúť strata prvého dňa, ak výška poistného nie je dostačujúca na krytie súčasného odhadu budúcich peňažných úbytkov (vrátane rizikovej marže). Tak GNAIE ako aj CFO Forum sú však jednotní v tom, že podporujú účtovný prístup zohľadňujúci sumu, ktorú je poistenec ochotný zaplatiť za získanie zmluvy. Argumentujú tým, že veľmi často je súhlas zaplatiť poistné jediným momentom počas trvania poistnej zmluvy, kedy sa uskutočňuje reálna obchodná transakcia a táto skutočnosť sa musí odraziť aj v účtovníctve. Podľa tohto prístupu by poisťovňa vykázala zisk iba po „prvom dni“, a teda v momente kedy sa zbaví poistného rizika.

Jednotlivé skupiny špecialistov nemajú jednotný názor na účtovanie záväzkov z neživotného poistenia. CFO Forum, zastáva názor, že pre všetky poistné zmluvy sa môže použiť jednotný model. GNAIE je toho názoru, že nestálosť nárokov z neživotného poistenia si vyžaduje iný prístup oceňovania a v súvislosti s týmito záväzkami podporuje použitie osobitného modelu pre neživotné poistenie. 

GNAIE je toho názoru, že pre takéto nestále záväzky by bolo vhodnejšie použiť princíp nediskontovania a nepoužívať rizikovú maržu. Takýto prístup by minimalizoval množstvo subjektívnych faktorov, ktoré môžu prispieť k vzniku nestálosti poistných záväzkov a priniesol by spoľahlivejšie a relevantnejšie ocenenie záväzkov v porovnaní s metódou súčasnej hodnoty a s použitím explicitnej rizikovej marže. GNAIE argumentuje, že už samotné nediskontovanie odhadu peňažných tokov z neživotného poistenia vytvára implicitnú rizikovú maržu. 

Čo sa týka rizikovej marže a marže zákazníckeho servisu majú obidve skupiny špecialistov podobné názory, ktoré by sme mohli zhrnúť ako podporujúce spoločnú maržu pre riziko aj servis na základe odhadu vzniku zisku až pri zbavení sa poistného rizika pri ukončení poistnej zmluvy. Takisto obidve skupiny dávajú prednosť zaúčtovaniu obstarávacích nákladov ako aktíva predstavujúceho investíciu v súvislosti s obstaraním poistných zmlúv. Tento spôsob by sa dal nazvať ako upravenie záväzku na brutto hodnotu podľa modelu vstupnej hodnoty. V jeho prospech sa vyjadrila menšina členov IASB a v podstate nemá dopad na hospodársky výsledok. 

Diskontná sadzba a rating poisťovne

IASB je presvedčená, že záväzky z poistenia by sa mali diskontovať použitím trhovej úrokovej sadzby, ktorá odráža všetky charakteristické znaky peňažných tokov poisťovne. Pri tomto prístupe je zohľadnený aj rating samotného poistiteľa a jeho následné zmeny. 

IAIS a CFO Forum oponujú tomuto tvrdeniu, a argumentujú, že diskontovanie by malo počítať len s bezrizikovou trhovou sadzbou, pretože schopnosť poisťovne zaplatiť poistné plnenia je už garantované splnením regulatórnych požiadaviek na solventnosť poisťovne.

Ako sme už spomínali vyššie, GNAE prijala jednoznačný názor čo sa týka životného a neživotného poistenia. V prípade životného poistenia GNAE a štyri najväčšie japonské poisťovne uprednostňujú použitie diskontnej sadzby zohľadňujúcej špecifickú investičnú stratégiu spoločnosti.

Rozhodujúci je čas

Zatiaľ čo rámec IFRS pre poisťovníctvo už začína nadobúdať reálne obrysy, niektoré základné body nového štandardu sú stále otvorené na pripomienkovanie, vrátane rozhodnutia či pri posudzovaní rizikovej marže uplatňovať princíp založený na vstupnej hodnote alebo na výstupnej hodnote.

Možnosť pripomienkovania, ktorá bude po vydaní Discussion paper ponúka najlepšiu možnosť pre odbornú verejnosť ako ovplyvniť konečné riešenie oblastí diskutovaných v tomto článku. Samozrejme táto možnosť bude aj po vydaní Návrhu znenia IFRS štandardu (niekedy v roku 2008) ale v tom čase už väčšina základných a najzávažnejších princípov bude vyriešená. 

Všetky zainteresované strany by preto mali pochopiť klady a zápory rôznych variantov účtovania a ich dopadov na výkazníctvo poisťovní a aj prispieť do diskusie IASB, či už priamo alebo prostredníctvom svojich asociácií. Cenou za účasť bude štandard pre finančné výkazníctvo v poisťovníctve, ktorý bude jednoznačne a spoľahlivo odrážať podnikateľskú činnosť poisťovní, čím sa zvýši konzistentnosť a transparentnosť v odvetví a skvalitní sa porovnateľnosť s ostatnými odvetviami. 

Poznámka redaktorom:

PricewaterhouseCoopers (www.pwc.com) poskytuje audit zameraný na priemysel, daňové a poradenské služby ktoré budujú dôveru verejnosti a zvyšujú hodnotu pre svojich klientov a vlastníkov. Vyše 140.000 zamestnancov v 149 krajinách našej siete zdieľa ich myslenie, skúsenosti a riešenia na vytvorenie čerstvých perspektív a praktického poradenstva. 
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