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Ubezpieczenia Leczenie w centrum uwagi?

Coraz Wi@Cefl
skladek z po

1S

zdrowotnych

Obecna sytuacja w sluzbie
zdrowia sprawia, ze wzrasta
liczba Polakéw, ktorzy kupuja
prywatne ubezpieczenia zdro-
wotne. W konsekwencji naste-
puje dynamiczny rozwoéj tego
segmentu. Kolejne firmy mysla
orozpoczeciu dzialalnosci. We-

-dlug Grzegorza Krasinskiego
z Polskiej Izby Ubezpieczen,
obecnie towarzystwa zbieraja
z rynku z tego tytulu kilkaset
milionéw zlotych przypisu
skladki. Niektére spélki intere-
sujg si¢ réwniez dodatkowymi
ubezpieczeniami zdrowotnymi,
o ktorych méwi sie¢ w ramach
prac nad reforma shuzby zdro-
wia. Wzrost widaé po rezulta-
tachubezpieczycieli.

. Przykladem jest Allianz, kto-
ry oferuje zaréwno polisy zdro-
wotne grupowe, jaki indywidu-
alne oraz rozwaza zapropono-
wanie produktéw w zwigzku
zreformg shuzby zdrowia. W ze-
szlym roku firma z polis zdro-
wotnych zebrala okolo 17 min z
skladek, co oznacza wzrost
0 prawie 100 proc. w poréwna-
niu z rokiem 2006. Dzi$ ubez-
pieczyciel sprzedaje oko-
1o 150-200 polis grupowych
i150-200 polis indywidualnych
miesiecznie.

Na rynku polis zdrowotnych
grupowych od wrzesnia 2007
roku gra takze Generali. Firma
obecnie wspdlpracuje z po-
nad 400 placéwkami medycz-
nymi na terenie calej Polski.
Ubezpieczyciel planuje posze-
rzenie oferty o klientéw indywi-
dualnych. - Jezeli w ramach sys-
temu opieki zdrowotnej w Pol-
sce pojawi si¢ dodatkowa mozli-
wos¢ wprowadzenia przez to-
warzystwa nowej oferty
ubezpieczen zdrowotnych, to
Generali oczywiécie bedzie roz-

wazalo udzial w takim projekcie
- podkresla Dorota Fal, dyrek-
tor departamentu ubezpieczen
osobowych Generali.

Produkty zdrowotne w swo-
jej ofercie ma takze Pramerica.
Firma oferuje juz dwie polisy te-
go typuinie wyklucza zaofero-
wania produktéw w zwiazku
z dodatkowymi ubezpieczenia-
mi zdrowotnymi. - Uwaznie ob-
serwujemy prace zwigzane
z przygotowaniem reformy
zdrowotnej. Uwazamy, ze Pra-
merica Zycie moze zapropono-
wacé ciekawga oferte wsegmencie
ubezpieczen  zdrowotnych
- méwi Beata Andruszkiewicz,
prezes ubezpieczyciela.

Wejscia na rynek polis zdro-
wotnych nie wyklucza w przy-
szloéci takze Aegon. Michal
Biedzki, szef grupy Aegon
w Polsce, przewiduje jego dyna-
miczny wzrost.

- Uwazam, Ze sprzedaz polis
zdrowotnych to bardzo per-
spektywiczna czg$¢ ubezpie-
czen - mowi Jakub Zak z firmy
doradczej PricewaterhouseCo-
opers. — Nasza sluzba zdrowia
nie dziala najlepiej - lekarze wy-
jezdzajg na Zachdd, pielegniarki
strajkuja. To wszystko powodu-
je, ze coraz wiecej ludzi bedzie
czulo si¢ zmuszonych do korzy-
stania z prywatnej opieki me-
dycznej - podkre§la Zak.

Zbadan przeprowadzonych
nazlecenie PZU Zycie wynika,
Ze 88 proc. Polakéw byloby za-
interesowanych kupnem polisy
dlarodziny, gdyby kosztowala
ona 20-44 zl. Te samg kwote
(20~44 1) za ubezpieczenie dla
siebie zaakceptowaloby 81 proc.
badanych. Zainteresowanych
najdrozszymi polisami (powy-
zej 231 z1) jest 5 proc. (dla siebie)
i16 proc. (zarodzing). BA
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