CICLO DE VIDA DE UN NEGOCIO

Descripcién Solucion

Crear/adquirir/
financiar el negocio

Tener una perspectiva clara y cuantificada
de las tendencias y las oportunidades
del mercado es el primer paso para
implantar su modelo de negocio y cubrir
sus necesidades de financiacion.

* Asesoramiento estratégico

 Confeccion y validacion de planes
de negocio

* Optimizacion de las estructuras fiscales
y legales

* Planificacion financiera

» Subcontratacion del reporting contable y
financiero

Impulsar el
crecimiento

Gestionar el periodo de crecimiento
rapido, la busqueda de nuevas
estrategias, incluyendo el desarrollo y la
gestion internacional, son los retos del
empresario en un mundo de constantes
cambios.

* Estrategia de adquisiciones

* Busqueda de financiacion y ayudas publicas

* Due diligence

* Valoracion de empresas

» Asistencia juridica y fiscal en adquisiciones

* Asistencia post-adquisicion en areas financieras
y operativas

* Alianzas estratégicas

« Establecimiento en el extranjero

* Reporting internacional y consolidacion

* Asistencia internacional en temas fiscales
y legales

Mejorar la gestion
y el control

Alcanzar las metas empresariales en una
economia cambiante depende de reducir
gastos y adaptar las estructuras
organizativas. Un efectivo control interno
y gestion de riesgos son cruciales para
controlar el desarrollo de su empresa y
contribuir al éxito del negocio.

+ Adaptacion de las estructuras organizativas
al desarrollo estratégico

* Refuerzo de la calidad y la seguridad de
los sistemas de informacion

» Optimizacion del control interno y la
eficiencia operativa y del modelo accionarial

 Adaptacion del gobierno corporativo a la
estrategia de negocio

* Apoyo en reclamaciones vy litigios

* Optimizacion de los sistemas retributivos,
pensiones y seguros

» Subcontratacion de la gestiéon de RR.HH.
y nébminas

» Maximizacion fiscal de la inversion en |+D+i

Reestructurar y
realizar el valor

Adaptar la empresa a cada circunstancia,
aprovechar las mejores oportunidades y
ayudar al empresario a realizar el valor
como parte de su planificacion
empresarial y patrimonial.

*» Gestion de crisis empresariales

» Programas para la reestructuracion y la
reduccion de costes

* Planificacion de sucesién y estrategia
patrimonial

» Asesoramiento y gestion en procesos de
venta




