
Offentligt Privat Partnerskab*

OPP – hvordan og hvornår?

Det karakteristiske ved denne samarbejdsform er, at den of-
fentlige institution ikke blot udbyder opførelsen af et anlæg eller 
en bygning, men at fi nansiering, design, etablering samt drift og 
vedligehold kobles i et samlet udbud. 

Et samarbejde eller partnerskab kan have forskelligt indhold, og 
der fi ndes mange forskellige organiserings- og fi nansieringsfor-
mer, når en offentlig part overlader opgaver til det private marked. 

Partnerskabet kan indebære projekter og leverancer af alt fra 
bygge-/anlægsopgaver til drifts- og serviceopgaver. Organisati-
ons- og fi nansieringsmæssigt kan der også være stor variation 
– fra helt ejerskab og fuld fi nansiering hos den offentlige part til, 
at man overlader alt dette til en privat leverandør. 

Før man som kommune beslutter sig for, om en opgave egner 
sig til OPP-formen, kan det være en fordel at alliere sig med en 
rådgiver med erfaring i OPP-samarbejdsmodeller, der kan bistå 
med at regne på de økonomiske præmisser og tilvejebringe et 
robust beslutningsgrundlag. 

Hvad kan PricewaterhouseCoopers hjælpe med?

Som økonomisk og processuel rådgiver for en række offentlige 
virksomheder har vi erfaring og indsigt i de problem stillinger, som 
mange kommuner og offentlige institutioner står over for.

Vi kan derfor bistå i forbindelse med overvejelserne om indgåelse 
i et Offentligt Privat Partnerskab, herunder udarbejde de nødven-
dige økonomiske analyser for at belyse et projekts fordelagtighed. 

Vi kan bistå med følgende: 
• Vurdering af markedet for OPP inden for den konkrete sektor 
• Udarbejdelse af beslutningsgrundlag til brug for stat, kom-

muner, regioner og amter i at evaluere fordelagtigheden af en 
OPP-løsning sammenlignet med at udføre projektet i traditio-
nelt offentligt regi 

• Procesledelse, tilrettelæggelse og koordinering af OPP-pro-
cessen 

• Risikoanalyse, herunder fordelingen af risiko mellem det of-
fentlige og den private operatør 

• Økonomisk vurdering af de indkomne bud fra private opera-
tører. 

*connectedthinking

fortsættes ...

Offentligt Privat Partnerskab (OPP) eller Offentligt Privat Samarbejde (OPS), som det også kaldes, vinder sta-
dig større indpas i det danske samfund. Flere kommuner gør brug af fordelen ved at trække på ekspertviden 
og erfaring fra rådgivere, når der planlægges opførelse og drift af eksempelvis nyt institutionsbyggeri.



Yderligere information

Ønsker du at vide mere om vores ydelser på OPP-området,
er du velkommen til at kontakte os: 

PricewaterhouseCoopers
Strandvejen 44
2900  Hellerup
tlf. 39 45 39 45
www.pwc.dk

Anders C. Madsen
telefon: 3945 3649
e-mail: acm@pwc.dk

Torsten Schmidt-Jensen
telefon: 3945 9261
e-mail: tsj@pwc.dk

Hvad kan I forvente med os som rådgiver?

Et samarbejde med PricewaterhouseCoopers’ specialister sikrer, 
at I får: 

• Et veldokumenteret beslutningsgrundlag baseret på en ana-
lyse af projektets økonomiske potentiale 

• En vurdering af den optimale strategi for gennemførelse af 
det specifi kke projekt 

• En effektiv tilrettelæggelse og styring af processen 
• Den optimale inddragelse og fordeling af risiko, herunder ana-

lyse af de væsentligste risici og deres indbyrdes påvirkning 
• En samlet vurdering af skatte- og afgiftsforhold samt bevil-

lings- og deponeringsregler. 

Vi rådgiver kommunerne i alle faser af et OPP-projekt med 
udgangspunkt i vores omfattende erfaringsgrundlag fra 
Danmark og udlandet inden for bl.a. følgende områder: Skoler, 
byudvikling, sundhedscentre, kultur- og idrætsfaciliteter, veje, 
fængsler m.v.  

PricewaterhouseCoopers’ specialister er en del af en 
international organisation og kan derfor inddrage erfaringer fra 
andre lande, hvor OPP har været benyttet gennem længere tid.

...fortsat

www.pwc.dk
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